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Ceremonie officielle de I'ouverture de la 3éme édition du “Sahel-Niger”

Le RECA remet au président de la république le trophée “’Sarkin Noma Sarkin kiwo”

prés la cérémonie officielle d'ouverture de la 3éme édition du
"’Sahel-Niger”, par le Premier Ministre, Chef du gouvernement,
| S.E.M. Brigi Rafini, plusieurs exposants ont recu la visite du
Président de la République, Chef du Gouvernement, S.E.M. Issoufou
Y\ Mahamadou, a grandement apprécié les efforts des populations
quant a la promotion et a la valorisation des produits issus de
I'agriculture et de I'élevage. * Je suis trés impressionné. Cette
visite des stands d’exposition m'a permis de voir des productions
_ variées. J'ai également vu comment les produits sont transformeés.
Cela est trés encourageant dans la mesure ou je peux dire que
I'initiative 3N «les Nigériens Nourrissent les Nigériens» est
devenue une réalité dans ce pays. C'est pourquoi, je pense que les
producteurs méritent d’étre encouragés. Et a ce niveau, la volonté
et la détermination du gouvernement restent constantes quant a |'accompagnement des producteurs. Nous allons
les soutenir sur tous les plans afin qu'ils puissent améliorer leur production”, a assuré le Chef de I'Etat. Le moment
fort de cette visite a été la remise du trophée “’Sarkin Noman Sarkin kiwo” au Président de la République S.E.M.

Issoufou Mahamadou.

our sa part, le Premier Ministre, Chef du

Gouvernement, S.E.M. Brigi Rafini a lors de
son allocution d’ouverture du Salon “Sahel-Ni-
ger 2017”, adressé une mention spéciale a
tous les participants. « Nous félicitons I'en-
semble des délégations étrangeres et tous nos
compatriotes qui prennent part a cet évene-
ment. Nos félicitations vont également a I'en-
droit du comité d’organisation, et plus parti-
culierement au RECA. Nous nous pencherons
de facon ferme, sur les différentes doléances
qui nous ont été soumises » a soutenu a cette
occasion, le Premier Ministre, Chef du Gouver-
nement, S.E.M. Brigi Rafini.
Quant au ministre d’Etat, ministre de I'Agri-
culture et de I'Elevage, M. Albadé Abouba, il
a indiqué que le présent salon s’inscrit dans
la dynamique de la concrétisation des hautes
orientations du Président de la République,
Chef de I'Etat, S.E.M. Issoufou Mahadou, qui
a placé le développement rural en général, et
le développement agricole en particulier au
centre des préoccupations majeures du Pro-
gramme de la Renaissance. «Le secteur rural,
principale composante de |I'économie natio-

nale emploie plus de 85% de la population ac-
tive et contribue en moyenne a 43% du PIB. Il
est temps que les acteurs ruraux intégrent leur
mode de production et de gestion dans la dy-
namique des mutations pour mieux faire face
aux défis impitoyables de la mondialisation» a
expliqué le ministre d’Etat, Albadé Abouba.

Le président du RECA, M. Salifou Mahamane,
a pour sa part indiqué que compte tenu du
theme retenu, la profession agricole suscite
I'examen des quatre mesures qui sont : La for-
malisation et l'institutionnalisation du fond
d’investissement pour la sécurité alimentaire
et nutritionnel, la rétrocession par I'Etat d'une
partie du capital détenu a la Banque Agricole
du Niger, la participation a la représention de
la profession agricole au niveau du comité
inter ministériel au titre de I'Initiative 3N, et
enfin la contribution de I'Etat au financement
des Chambres d’Agriculture et des organisa-
tions des producteurs en vue d’accomplir leur
mission d’intérét public. M. Salifou Mahamane
a réitéré la nécessité d’une reconnaissance ju-
ridique du métier d'agriculteur, d’éleveur, et de
pécheur, ce, a l'instar des autres professions.

La Redaction



DU GARI « MADE IN NIGER »

Un outil pour 12 s
alimentaire

écurité

» Gari
~ Taploca
» Amidon / Gomme
» Cossette
- Farine

M. Mato Chaibou, Directeur exploitation de TranformaDamani

Le manioc est présenté par différents organismes de
recherche agronomique comme une des plantes
adaptées au changement climatique. A priori cela peut
paraitre surprenant car c’est une des cultures tradition-
nellement développées dans les pays cotiers plus arrosés
que le Sahel. Les opérations de distribution de boutures
de manioc mises en place par le Gouvernement ont ren-
contré du succes car le manioc se trouve maintenant un

peu partout dans les régions.

Des groupements féminins ont été initiés a la transfor-
mation du manioc, notamment en gari, aliment bien
connu des consommateurs de Niamey. La, le succés na
presque jamais été au rendez-vous. Le prix du manioc
frais vendu sur le marché est assez élevé et le gari fabri-
qué localement se retrouve a un prix plus élevé que le
gari importé des pays voisins. De plus la technicité n’est
pas parfaite et le produit souvent de faible qualité.

En 2014, une société locale a vu le jour avec comme
objectif de produire et transformer du manioc. Elle a
pour nom TranformaDamani et se situe a Damani entre
Niamey et Say. Des champs de manioc ont été plantés et
une premiére production avait été présentée au SAHEL
2015. La société exploite environ 30 ha de manioc, s'est
équipée en machine et termine la construction de 'uni-
té de transformation. Le manioc est récolté apres 8 a 12
mois de culture et bénéficie d’une irrigation. 4 ou 5 va-
riétés provenant du Niger, du Ghana et du Bénin sont
cultivées. Depuis un mois, l'unité de transformation
produit du gari, du tapioca et de la farine de manioc. Le
SAHEL 2017 est donc la premiére occasion pour la mise
en marché de ces produits et de voir les réactions des
consommateurs.

JEUNE ENTREPRENEUR, IL FAUT DE LA PERSEVERANCE.

eune ingénieur sortie de la FAC

d’agro avec un diplome d’Ingé-
nieur des techniques agricoles,
Monsieur Adamou Aboubakar
est sélectionné en 2010 avec
11 autres lauréats dans « I'incu-
bateur » de I'Université Abdou
Moumouni, un centre mis en
place pour appuyer des jeunes
diplomés a créer leur entreprise.
Il @ choisi l'aviculture et la pro-
duction de poulet de chair. Le
poulet de chair ce n'est pas facile
avec une double concurrence, la volaille locale et les car-
tons de viande de poulets congelés importés du Brésil
ou d'ailleurs.
Entre 2011 et 2016, notre aviculteur conduira une di-
zaine de bandes de poulets de 400 ou 1.000 individus.
Les bandes de 1.000 sont possibles uniquement si la
production est calée sur les fétes importantes. Depuis
2013, il a acheté un terrain et commencé a construire
sa ferme, principalement le batiment d’élevage, sur ses
ressources propres liées aux prestations qu’il peut obte-
nir. lannée 2016 sera I'année du lancement de la pro-
duction (Sahel Bio-Production ; Ferme Avicole de poulet
de chair) et cela sera des pintades Galor, une bande de
2.000 sujets. Pour cela, il a pu obtenir un crédit de ASUSU
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S.A. qui lui a permis d’acheter les
pintadeaux (importés de France)
et I'alimentation. Mais la produc-
tion comporte des risques sani-
taires ou de marché. Le risque de
marché s’est concrétisé. La chute
du Nairas a propulsé sur le mar-
ché de Niamey des cargaisons
de pintades en provenance du
Nigeria, a « vil prix » comme on
a I'habitude de dire. Les pintades
auraient d( étre vendues en no-
vembre mais la vente se poursuit
encore a I'heure actuelle. S'il y a quelques années, la
presque totalité des élevages avicoles autour de Niamey
(une cinquantaine actuellement) produisait des ceufs, la
production de poulet de chair se renforce, ce qui est une
bonne chose pour concurrencer les importations.

Le cauchemar des aviculteurs demeure le prix d'achat
des poussins d’un jour (1.600 F piéce rendus a l'aéroport
de Niamey dont 19% de TVA, 17% des frais de droit de
douane et 2% de BIC) ou des pintadeaux qui reviennent
a 2.100 F I'unité et aussi I'alimentation.

Jeune entrepreneur a Niamey, c’est peut-étre plus dif-
ficile que dans d’autres régions ou un aviculteur peut
bénéficier de crédits plus adaptés avec méme une sub-
vention pour les investissements.
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BOOSTER LE CREDIT AGRICOLE
A TRAVERS LA FACILITE 1 DU FISAN

Au Niger, en moyenne, une trés faible partie des préts
accordés par les banques et systémes financiers décen-
tralisés sont destinés a I'agriculture. Certaines institutions
financieres spécialisées, comme la Banque agricole du Niger
(BAGRI),ont des meilleurs ratios, mais globalement, I'agri-
culture reste trés mal financée. Un producteur peut encore
assez facilement obtenir un crédit de campagne, pour payer
ses engrais et semences, mais difficilement un crédit d’in-
vestissement, par exemple pour pouvoir investir dans des
équipements d’irrigation. C'est un peu un dialogue des
sourds : Les institutions financiéres estiment que le crédit
d’investissement agricole est trop risqué — et de leur cote,
les producteurs se méfient des conditions des institutions
financiéeres et de la cherté des crédits.

Le FISAN, c'est le Fonds d’Investissement pour la Sécurité
Alimentaire et Nutritionnelle, que le Haut-Commissariat a
I'Initiative 3N est en train de promouvoir avec ses parte-
naires.La Facilite 1 du FISAN « Soutien au crédit agricole »
veut faciliter la mise en relation entre les deux parties et
les aider a développer des relations d’affaires durables, a
travers un ensemble des instruments financiers et non fi-
nanciers. On peut par exemple citer le cofinancement des
projets d’investissements des producteurs a travers une
subvention (max 40%), appelé « subvention adossée au cré-
dit », la garantie partielle des préts (50%), qui dédommage
les institutions financiéres en cas de non remboursement
des crédits, et la mise a disposition des institutions finan-
cieres de lignes de crédits de type « concessionnel », c'est
a dire, abordables, qui devaient occasionner une baisse des
taux d’intéréts. On peut citer aussi 'appui méthodologique
aux institutions financiéres, pour qu’elles puissent mieux
maitriser les exigences particulieres du crédit agricole,
les mesures incitatives pour qu’elles élargissent leur ré-
seaud’agences et de guichets, y compris électroniques, puis
la fourniture aux producteurs et productrices des services
de conseil pour qu’ils puissent développer de projets d’in-
vestissement pertinents et rentables, c’est a dire bancables.

Forage, pompe et chatean, investissements finances par un crédit BAGRI
avec subvention dans le cadre du FISAN (commune de Kiota - 2016).

LA FCMN NIYA, UNE FEDERATION
DES COOPERATIVES MARAICHERES

La Fédération des Coopératives Maraicheres du Ni-
ger regroupe 815 coopératives a travers tout le pays
et propose des services a ses membres. Selon les res-
ponsables techniques, le premier service de la FCMN
est 'appui conseil aux producteurs maraichers. Pour la
campagne de contre saison en cours, la FCMN a assuré
un approvisionnement de 700 tonnes de semences de
pomme de terre avec crédit bancaire). La FCMN appuie
ses unions pour mettre en place le stockage et la conser-
vation de la pomme de terre afin de réguler la mise en
marché. Une capacité de stockage de 200 tonnes est
fonctionnelle a Doutchi dans la région de Dosso (2 ma-
gasins réfrigérés). En dehors de la pomme de terre, la
FCMN appuie la production de semences d'oignon, en-
viron 50 tonnes, et la commercialisation de la tomate a
Guessié dans la région de Tillabéri.

vous expliquer la vie et les projets d’une organisation coopérative.

Toujours dans la région de Tillabéri, mais a Garbey Kou-
rou, sur la rive droite du fleuve, la FCMN appuie la pro-
duction de sésame et sa transformation notamment en
huile. Pour la derniére campagne, la production a été
de 350 litres d’huile de sésame. C’est évidemment peu
quand on sait que le Niger importe 80% de sa consom-
mation d’huile, essentiellement de ['huile végétale
(c’est marqué ainsi sur les bidons) c’est-a-dire de I'huile
de palme. Mais cette opération progresse. 'Union de
Garbey Kourou produit le litre d"huile de sésame a 3.000
F.CFA contre 5.000 F il y a encore deux ans. Cela ne per-
met pas encore de concurrencer |"huile importée (ven-
due a 1.000 F le litre) mais de s’installer sur les marchés

de niche pour les consommateurs avertis.
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UN APPAREIL DE SONDAGE DE NAPPES D’EAU EN CONDITIONS

DIFFICILES EXPOSE AU SAHEL 2017...

a Direction générale des ressources en eau expose

dans son stand du SAHEL 2017 un appareil dénom-
mé résistivimetre. Le résistiviméetre est un appareil de
recherche d'eau souterraine utilisée dans le cas des
nappes trés mal connues (nappes en zone granitique par
exemple).
Au Niger, I'utilisation du résistivimetre se fait dans trois
régions ou les conditions hydrogéologiques sont diffi-
ciles : Zinder, Tillabéri et sud Maradi. Le résistivimétre
est un excellent moyen de sondage permettant de don-
ner des indications sur la possibilité d’avoir de I'eau et
a quelle profondeur. Il fonctionne sur circuit électrique.
In situ, I'appareil est alimenté par batterie de 12 V. Le
résistivimétre ne donne pas des indications brutes sur
la nappe.
Les données recueillies sont des indices a interpréter en
données hydrauliques. Les acteurs hydrauliques (usa-
gers d’'eau, prestataires de services, partenaires prives)
peuvent accéder aux données acquises par les services
publics de I'hydraulique.
Dans un contexte de développement d’activités écono-
miques (irrigation, pastoralisme), sociales (AEP), I'utili-
sation du résistivimetre permettra de bien orienter la
faisabilité d’'ouvrages hydrauliques. En effet, les effets
des changements climatiques font qu’on assiste de
plus en plus a des échecs de réalisation de points d’eau
méme dans des zones supposées connues (nappes
phréatiques, nappes alluviales). Méme si les services en
charge de I'hydraulique disposent d’assez de connais-
sance des aquiferes, leur dotation en appareils et outils
de prospection améliora les services de conseils aux usa-
gers de l'eau.

... et des outils de repéchage de pompes et tu-

bage en cas de chute dans les forages.

Ces outils sont congus suivant les différentes catégories
de pompes utilisées au Niger, dont les principales sont
vergnet, india, volanta et les pompes immergées. Les
chutes de pompe et de tubage font partie des accidents

fréquents dans le fonctionnement des infrastructures
hydrauliques.

Les chutes d’équipements peuvent avoir 4 causes : un
déficit de compétences des équipes de foreurs, I'insuf-
fisance d’équipements de travail des foreurs, la manque
de bonne maintenance et d’entretien, la mauvaise qua-
lité des éléments des pompes.

Les formes de chute different d'une catégorie de pompe
a une autre. A titre d’exemple, les pompes vergnet et
india peuvent chuter respectivement de 8 et 10 ma-
niéres. Les outils de repéchage varient d'une catégorie
de pompe a une autre. Pour la pompe vergnet, un seul
outil est utilisé quelque soit la maniére de chute alors
que trois types d’outils sont existent pour la pompe in-
dia. Quant a la pompe immergée, la gamme d’outils de
repéchage est assez large.

Outre la chute de pompe, le tubage de forages subit aus-
si parfois des accidents de chute au moment de I'équipe-
ment. Suivant le diamétre, un outil de repéchage est uti-
lisé pour récupérer les tuyaux. Les outils de repéchage
ne sont pas préconcus pour attendre |'accident. L'équipe
de repéchage du service régional de I'hydraulique de
Zinder ayant exposé les outils objet de cet article est
conduit par M. Mahamane Souleye Miko. Le repéchage
conduit par cette équipe passe par 5 étapes a savoir : le
diagnostic de la situation de |'accident (diamétre du fo-
rage ou la pompe est installée, type de pompe, forme de
chute, profondeur de chute), la conception de |'outils de
repéchage (dessin, dimensions des éléments de raccor-
dement), le montage en atelier (partage entre |'équipe
de repéchage et I'atelier de fabrication des outils), fabri-
cation des outils de repéchage, la saisie de la pompe (re-
péchage proprement dit). Cette derniére étape peut se
faire par raccordement, par clapet en plaquettes éden-
tées ou simples, par harpon, par tir bouchon et par ca-
lage a billes.

De 1984 a 2017, I'équipe de repéchage de la direction
de I'hydraulique de Zinder a fait 521 interventions dont
498 réussies soit un taux de 96%. Les interventions de
cette équipe concernent aussi les régions de Maradi et
Agadez. Cette équipe intervient aussi dans la formation
d’autres équipes.
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JEUNE ENTREPRENEUR, PLACE AUX FEMMES.

Le premier s’est lancé dans la production de poudre de
tomate, le second dans |'élevage avicole et mainte-
nant la troisieme (une entrepreneur) dans la production
d’aliments du bétail.

Notre troisieme histoire de jeune entrepreneur concerne
Nafissa Hamidou Abdoulaye (entreprise Salma). Des
études de sage-femme, une licence en épidémiologie
statistiques, un master en gestion de projets puis en
genre et développement I'ont conduit a faire un service
civique de deux ans a I’hopital Poudriére de Niamey. En
2013, elle integre I'équipe technique de la Plateforme
paysanne du Niger comme conseillére en genre.

En 2013, elle visite un groupement féminin de Haroban-
da a Niamey qui est appuyé par le PPAO pour fabriquer
des blocs multi-nutritionnels densifiés, c’est-a-dire des
aliments pour le bétail. Cette activité lui plait et elle dé-
cide de se lancer. Elle achéte un broyeur mécanique en
2014 au centre de fabrication de Dosso puis bénéficie
d’'une formation de I'Institut National de la Recherche
Agronomique (INRAN) pour la fabrication des blocs.
C’est parti, elle fait des blocs pour nourrir petits et gros
ruminants.

Rapidement, elle se rend compte que la fabrication des
blocs lui pose des problemes. Aprés avoir broyé et mé-
langé les différents composants (paille, son de blé, tour-
teaux de coton, graines de gao, sel, calcaire et phosphate)
il faut mettre un liant, mouler les blocs de 1 kg puis les
faire sécher. Le séchage est compliqué ; cela prend une
semaine et s'avére un gouffre de main d’'ceuvre car il
faut retourner les blocs continuellement. Malgré cela,
ses premiers clients se plaignent que certains blocs moi-
sissent a l'intérieur. En plus, la commercialisation n’est
pas facile car on ne peut pas utiliser de sacs. Donc, notre
jeune entrepreneur, a 'écoute de sa clientéle, modifie le
procédé de fabrication. Elle garde la méme composition,

Foumage Berye
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La chef d’entreprise SALMA avec ses produits (aliment du betail).
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fait le broyage et le mélange mais ne fait plus de blocs et
vend la production comme « du son ». Et cela passe, les
clients apprécient et ce sont quand méme les premiers
concernés. Ce « son » se commercialise dans des sacs
qui sont marqués au nom de l'entreprise.

Pour développer sa production, elle souhaite pouvoir
fabriquer une gamme d’aliments adaptés aux besoins :
complément alimentaire d’une ration de paille, aliment
unique pour couvrir tous les besoins, aliments pour
vache allaitantes, aliments pour 'embouche... Un tel
travail pourrait se faire dans le cadre d'une plateforme
d’innovation centrée sur la fabrication d’alimentation
animale (ruminants, volailles, poissons) associant les en-
treprises et la recherche, plus d’autres acteurs motivés.

LA COULEUR D’UN TAUREAU
EVEILLE LA CURIOSITE DES

VISITEURS.

ormal, ce taureau est issu du croisement d’une

femelle de la race Azawak (une race locale bien
connue) et d’un géniteur de race brésilienne. Cet ani-
mal, de bonne conformité, comme on le voit sur la
photo est agé de 4 ans. Il a une taille de 2,05 m au
garrot et un poids de 600 kg.

Son propriétaire, éleveur de profession, s’appelle
Bazo Ibrah. Il est originaire de la région d’Agadez,
commune de Tchirozérine (quartier Dagmanet). Issu
d'une famille d’éleveurs, M. Bazo Ibrah a eu l'ingé-
nieuse idée d'introduire le géniteur de la race brési-
lienne dans son troupeau de vaches dans |‘objectif
d’améliorer sa production. A noter que cette race bré-
silienne est reconnue pour la production de viande.
En effet, comme la race Azawak est reconnue pour
la production de lait, ce croisement permet d'avoir
aussi bien la production de lait que la production de
viande, d'ou I'intérét de ce croisement. Cela permet,
d’améliorer la productivité des troupeaux et par la
augmenter les revenus et contribuer ainsi a la sécuri-
té alimentaire.
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Le stand de la coopérative avec ses jus et tisanes

Vous aimez boire les tisanes ? La Coopérative de Fabri-
cation des Produits Alimentaires et Cosmétiques(C-
FPAC) de Takieta (Zinder) vous propose d’en boire au
SAHEL 2017. La CFPAC en plus des produits cosmétiques
sur lesquels elle s'est spécialisée depuis sa création en
1998, fabrique depuis 2016 des tisanes a base de Mo-
ringa et de Kinkéliba. Ces tisanes sont obtenues a par-
tir de feuilles fraiches de Moringa et de Kinkéliba ache-
tées dans la région de Zinder, triées, lavées, séchées a
I'ombre, moulues puis emballées pour servir d’infusion
a tabledans de I'eau bouillante pendant 3 a 5 minutes.
Aprés infusion, ces tisanes peuvent étre sucrées a vo-
lonté.

LUune des 26 membres de cette coopérative est nutri-
tionniste de formation et intervient sur les aspects de
conception des produits. La tisane a base de Moringa
contribue a la détoxification du corps tout en lui appor-
tant des oligo-éléments (vitamine B6, vitamine C, Fer,
Riboflavine vitamine A et magnésium). Quant a la tisane
de Kinkeéliba,qui est un diurétique, elle contribue a corri-
ger les problemes de constipation et de diarrhée.

Un package de 6 infusions de tisane est cédé a 600 F.CFA.
Les tisanes de Moringa et de Kinkeliba sont disponibles
sur les stands de la Région de ZinderauSAHEL 2017.
Ellessontaussi habituellement vendues dans les supe-
rettes de Zinder et de Niamey et aupres du groupement
a Takiéta.

En termes de perspectives,la coopérative envisage pro-
duire elle-méme une partie de ses matiéres premieres
et assurer une meilleure tracabilité dans la collecte de
la matiere premiéere devant servir a la fabrication des ti-
sanes.

e
Le Niébé comme le Moringa font partie des habitudes

alimentaires des nigériens. Les femmes transforma-
trices des huit régions du Niger regorgent d’ingéniosité
par rapport a la production de nouveaux produits a base
de niébé comme de moringa. Ces nouveaux produits de
consommation sont disponibles sur les stands du SAHEL
2017. A cela s'ajoute de plus en plus de produits cosmé-
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DES NOUVEAUX PRODUITS : TISANES BONNES POUR LA SANTE

tiques fabriqués localement avec diverses plantes. Une
bonne idée pour remplacer les produits industriels im-
portés d’un pays plus au sud.

En ce qui concerne le niébé, on peut citer I'apparition
d’un « café » 100% niébé proposé par le groupement
Tauraroua Mata de Maradi. Ce café est présenté dans un
emballage papier et se boit a raison d’une petite cuillére
dans une tasse d’eau bouillante. Honnétement, nous ne
I'avons pas goaté. Ce qui reste remarquable c’est I'ingé-
niosité qui se dégage, salon aprés salon, des transforma-
trices de toutes les régions. Tous les produits ne perce-
ront sans doute pas sur le marché mais certains d’entre
eux. Affaire a suivre.

Le niébé en association avec le mil ou le sorgho est aus-
si proposé sous forme de farine nutritionnelle pour les
bouillies des enfants. Cette farine proposée sur plusieurs
stands des régions de Maradi, Tahoua et Zinder dans des
emballages variés, peut servir lors du sevrage des en-
fants pour leur garantir aussi bien un apport énergétique
que protéinique.

La farine de niébé est aussi incorporée dans les recettes
de fabrication de gateau composée d’'ceufs, de farine de
blé et de carotte pour obtenir un gateaude niébé aux ca-
rottes proposé dans un emballage plastique transparent.
Ce gateau est proposé par I'Union Galo de Zinder.

Des savons et des gommages a base deniébé sont aussi
proposés sur les stands du salon. Ces produits ont des
vertus anti acnéiques et permettent d'améliorer I'éclat
de la peau.

Quant au Moringa, les femmes de Tahoua ont extrait a
froid de ses graines,de |"huile de Moringa proposé dans
des petits bidons plastiques de contenance 15 cl. Ava-
ler une petite cuillére par jour de cette huile permettrait
de réguler les probléemes de diabéte, tension et fatigue.
Cette huile rare (il faut 20kg de graines pour avoir 1 litre
d’huile) est aussi recommandée pour les soins de la
peau et des cheveux.

Le Moringa séché et moulu est aussi incorporé dans la
farine de mil pour servir a obtenir une farine de mil au
Moringa utilisée dans la préparation des bouillies.

Le prix de tous ces produits varie de 500 a 5.000 F.CFA.
Cette ingéniosité des femmes transformatrices mérite-
rait d’étre accompagnée a travers un appui a la recon-
naissance de la qualité de leurs produits.
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